
PRINCIPAIS DESAFIOS NA HORA DE INICIAR UM 

PEQUENO NEGÓCIO  E COMO SUPERÁ-LOS

Iniciar um negócio é o sonho de muitos 
brasileiros. Porém, uma iniciativa como 
essa envolve inúmeros desafios. A boa 
notícia é que eles podem ser superados. 
Saiba quais são alguns desses obstáculos e 
como eles podem ser contornados.

Ganhar visibi l idade
Pequenos negócios normalmente têm um 

orçamento mais limitado, que nem sempre 
inclui uma verba considerável para divulgação. 
Então, como fazer com que a empresa se torne 
conhecida, especialmente pelos clientes em 
potencial? Felizmente, com as redes sociais 
é possível criar estratégias de comunicação 
bastante eficientes e gratuitas ou com um 
custo bastante reduzido.

Solidão
Aqui a solidão é no sentido de desbravar 

um novo caminho sozinho. Para superar esse 
desafio, procure o Sebrae, assim, você terá 
um bom suporte para vencer esses e outros 
obstáculos que possam surgir pelo caminho!
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Calcular os custos
Esse é outro obstáculo comum: saber o 

quanto vai custar começar o seu negócio. 
Para driblar esse desafio, o primeiro passo 
é pesquisar bastante e colocar no papel 
todos os custos envolvidos. Além disso, 
outra dica é projetar diferentes cenários, 
com expectativas distintas de vendas. 

Supondo que suas vendas sejam nulas nos 
primeiros dois meses, de quanto dinheiro 
você precisaria para manter o negócio 
em pé nesse período? E se elas estiverem 
dentro das suas estimativas? Tente se 
colocar em diferentes possibilidades para 
estar financeiramente preparado.

Planejamento x ação
É bem comum que quem quer empreender comece a 

planejar o seu negócio e isso é extremamente positivo. 
Estudar o mercado, entender o segmento e colocar as 
ideias no papel é essencial para o sucesso. Porém, muita 
gente tem dificuldade para identificar o momento de 
sair do planejamento e começar a agir.

O planejamento em excesso pode ser um inimigo. 
Imagine que você planeja o seu negócio a partir do 
cenário do mercado atual. Daqui um ano, essa realidade 
já pode ter mudado e esse planejamento já vai ter 
deixado de fazer sentido. Planejar e executar devem 
estar lado a lado!

Lembre-se de que mesmo depois de começar o seu 
negócio, você pode e deve continuar planejando, 
revisitando aquilo que já elaborou, atualizando as suas 
análises. Não espere sentir que o seu planejamento está 
totalmente finalizado para partir para a ação.


