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COM VOCE! /<

Estude @ mercaceo

Nao importa o tamanho do empreendimento, ele s sera
bem-sucedido se estiver de acordo com as demandas do
mercado e tiver diferencial competitivo para se posicionar
frente a concorréncia. Por isso, o primeiro passo é estudar o
mercado e 0 segmento no qual pretende ingressar.

Pesquise sobre:
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- As empresas do ramo que ja existem na sua regiao e
gue serao concorrentes;

« 0 publico-alvo;

« Os produtos e servicos que oferecem;
- Os fornecedores que vocé precisara ter.

Com uma boa pesquisa, fica mais facil identificar

uma possivel lacuna que exista nessa area e que o seu
negocio possa preencher. Assim, o seu empreendimento
ja surge com um diferencial!

Pesquise 0s custos

Nao comece o seu pequeno negdcio sem antes
fazer um levantamento de todos os custos que vocé
precisara ter. Com esse valor estimado em maos, €
possivel buscar as possibilidades de financiamento
com as melhores condicdes. Nao se esqueca de
considerar que depois de abrir 0 negdcio pode
demorar um tempo até que ele se torne lucrativo,
entao também é necessario contar com uma reserva
financeira para esses meses iniciais.

0
I 'ﬁ Planefamento tributério
< I ' % Pesquise sobre os diferentes regimes de tributacao para

descobrir qual é 0 mais adequado a sua empresa. Como estamos
@) falando de pequenos negodcios, é possivel que o Simples Nacional
seja 0 melhor regime tributario.

Ele é bastante vantajoso porque é menos burocratico, ja que
retine diversos impostos em uma unica taxa, e também reduz a
carga tributaria incidente sobre o empreendimento.

Crie um plano de negodecio

Esse plano deve reunir:

- Pesquisa de mercado;

- Estudo de viabilidade financeira;

« Os objetivos do seu negocio;

- Produtos e servicos que serao oferecidos;
« Quanto vocé vai investir em publicidade;
» Fluxo de caixa;

- Previsao de vendas;

- Estratégias.

Basicamente, é um documento completo com todo o diagnostico e
panorama do seu negadcio, que vai servir para orientar as suas acoes de
forma embasada.

Um bom plano de negocio, aléem de tornar a abertura do
empreendimento mais sequra, também é bastante util no momento de
conseguir financiamento. Portanto, o Plano de Negdcios é uma excelente
ferramenta de gestao e deve ser utilizado tanto por empreendedores que
estao planejando a criacao de um novo negdcio quanto por empresarios
que planejam novos desafios
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