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A analise de mercado é um dos primeiros
passos necessarios antes de abrir uma
empresa. Por meio dela, o empreendedor
tem ferramentas para compreender melhor
0 cenario no qual pretende se inserir e, por
consequéncia, como se comportar dentro
dele para obter os resultados desejados. Mas,
como fazer esse estudo? Confira algumas
orientacoes a sequir.

ldentifique o seu mercado

Analiselosiconcorrentes

Em sequida, vocé vai identificar quem ja
esta atuando nesse mercado, ou seja, 0s seus
concorrentes. Nessa etapa, é preciso apontar
quais sao os seus concorrentes diretos ou
indiretos. Ou seja, aqueles que disputam a
mesma fatia do orcamento do cliente mas nao

necessariamente sao do seu segmento.
”~ L ~ «
\
&y y

Entenda a jornada de compra
do seu consumidor

Por exemplo: um salao de beleza e uma
clinica de depilacao podem ser concorrentes
indiretos. Quais servicos ou produtos eles
oferecem? Faixa de preco? Diferenciais?
Posicionamento?
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