
A tecnologia tem sido uma grande aliada das 
empresas no enfrentamento ao coronavírus, 
permitindo que continuem realizando suas 
atividades, até mesmo quando não é possível 
que a equipe se reúna presencialmente. 

Veja como os recursos tecnológicos podem ser 
úteis para o seu empreendimento!

1. Home office

Graças aos sistemas de informação, é possível que cada 

colaborador trabalhe em sua própria casa, mantendo o 

isolamento social, participando da rede da empresa e 

usando os dados que ficam armazenados nela. 

3. Sistemas de gestão de tarefas

Para as empresas que adotaram o home office ou que estão no 

sistema de plantão, revezando a equipe, um dos grandes desafios é 

manter o controle sobre as atividades que todos estão realizando, 

evitando atrasos e falhas de comunicação.

Felizmente, existem sistemas de gestão de tarefas com interface 

compartilhada, em que todos os componentes da equipe conseguem 

observar o que está sendo feito, remanejar as atividades de uma 

pessoa para outra e acompanhar os status de cada tarefa. Uma 

maneira eficiente de manter a produtividade mesmo nessa época. 

Entre as opções, destacamos:

• Trello

• Google Agenda

• Slack

• Asana

5. Armazenamento na nuvem

Empreendimentos que estão no sistema 

home office precisam compartilhar entre 

os colaboradores uma série de arquivos 

para que o trabalho possa ser feito. E os 

aplicativos de armazenamento de arquivos 

na nuvem são grandes aliados para facilitar 

esse compartilhamento de forma segura. 

Alguns deles são:

• Dropbox

• OneDrive

• Google Drive

• CloudMe

2. Videoconferência 

Mesmo trabalhando de casa, é possível fazer reuniões com toda a 

equipe, com clientes, fornecedores e parceiros. Existem inúmeros 

sistemas e aplicativos para realização de videoconferência, que 

entregam uma excelente qualidade de áudio e vídeo. Entre eles, 

estão:

• Skype

• Zoom

• Hangouts

• WhatsApp

Inclusive, esta é uma tecnologia bastante útil até mesmo para 

os empreendimentos que estão mantendo a equipe em trabalho 

presencial, porque evita reunir um grande número de pessoas na 

mesma sala simultaneamente para fazer a reunião.

4. Vendas online

Para muitos comércios, a única 

possibilidade de continuar vendendo 

durante a pandemia é fazer isso 

online. Portanto, é possível aderir a 

plataformas de vendas online, muitas 

disponíveis até mesmo dentro das 

redes sociais. 

Muitas empresas que não  

adotavam essa prática,  

provavelmente irão mantê-la mesmo 

quando tudo se normalizar, porque 

isso poderá potencializar as vendas e, 

consequentemente, a lucratividade!

Como a tecnologia pode ajudar as 

empresas a enfrentarem o Coronavírus


