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Por meio do controle de vendas, o .
empreendedor consegue mapear quais

sdo os produtos com maior e menor saida, vil
qual o periodo em que cada mercadoria —
precisa ser reposta e outras informacoes

importantes. Vendas e controle de estoque

devem andar juntos. il

NEGOCIACAO COM OS FORNECEDORES ¥ E./‘

Tenha uma parceria sauddvel com os
fornecedores para conseguir entregas ageis
e flexiveis, isso ajudard a manter uma
rotatividade adequada para os produtos.

CUSTOS DE ARMAZENAMENTO
O espaco utilizado, os estoquistas, o sistema
usado, perdas e danos: tudo isso gera
custos de estoque. E importante mapear
esses valores para conseguir otimiza-los.

UTILIZE UM SISTEMA DE GESTAO

O mercado de fecnologia disponibiliza \ |
sistemas completos, com modulos
especiais para auxiliar no controle do R

estoque. Conheca suas opcdes e escolha
a que Mmais se encaixa ao perfil do seu
negocio, pois isso pode lhe fazer ganhar
tempo e economizar dinheiro.
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