ESTRATEGIAS DIGITAIS
PARA AUMENTAR
CLIENTES

Imagine que o seu cliente em potencial esta pesquisando no
Google algo relativo ao produto ou ao servico que voceé oferece.
O ideal € que a pagina de seu negdcio aparegca como o primeiro
resultado, nao € mesmo? Essa € a ideia da estratéegia SEO.

Para utiliza-la, €& necessario
saber quais sao as palavras mais

pesquisadas por seu
publico-alvo, o que € possivel de
se fazer utilizando as

ferramentas Google Trends ou
Google AdWords Planner.

Assim, vocé pode adicionar
essas palavras ao seu site e,
entao, direcionar as buscas.

Lembre-se de que, para isso, €
necessario ter um site e
manteé-lo atualizado e funcional.

Outra forma de garantir que seu site, suas redes sociais ou
seus produtos sejam vistos pelo publico é investir em
anuncios patrocinados. Com eles, vocé consegue alcancgar
um publico superior ao que conseguiria somente com
postagens, utilizando apenas palavras-chaves e hashtags.

Sabendo quem ¢é o seu
publico-alvo, escolha as redes
sociais mais adequadas e
escolha os melhores posts
para impulsionar.

As ferramentas mais utilizadas
sao0 o Google Ads, Facebook
Ads, Instagram Ads e Linkedin
Ads.

Essa estratégia de marketing
consiste em ter como foco o
cliente, chamando sua atencao e
construindo um relacionamento
por meio de conteudos bem
direcionados.

Para isso, € necessario conhecer
seu publico-alvo e investir em
marketing de conteudo. R

Construindo essa conexao como
cliente, € mais facil converter seu
interesse em vendas e fideliza-lo.

Quanto mais atual e
diversificado for o conteudo
produzido por sua marca, mais
pessoas VOCEé conseguira
alcancar.
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Isso envolve investir em posts
para blogs, redes sociais,
videos para o YouTube e
outras redes, e-books, podcasts, :
lives no Instagram, entre outros o Q kD:
conteudos que podem chamar

a atencao de seu futuro

cliente!

Os influenciadores digitais ganharam um grande espaco
em nossas redes e em nossas vidas nos ultimos anos, e o
impacto que eles podem ter no consumo de seu publico &
notavel. Diversas vezes, descobrimos e adquirimos novos
produtos e servigcos gracgas a eles.

Assim, consequir firmar uma -« ﬁ

parceria com um influenciador ( | p-
que esteja, de alguma forma,

ligado ao seu produto ou cujo

publico poderia ter interesse
nele € um grande investimento.

Para aplicar qualquer estrategia em seu negocio, € muito

importante fazer um planejamento prévio, a fim de saber

quem € o seu publico-alvo. Feito o planejamento, vocé

podera analisar quais sao as estratégias que estao ao seu
alcance para o atingimento desse publico.

Ao aplicar uma estratégia, €& essencial, ainda, o

monitoramento de dados e de resultados, para certificar-se

de que o metodo esta funcionando ou se sera necessario
tentar algo novo.

Esteja sempre presente nas redes sociais e ligado nas
tendéncias do momento para criar contelddos relevantes e
manter sua conexao com o publico! No mundo digital, vocé
deve ser visto, interaqir e trazer informacgoes interessantes e
construtivas para conquistar e fidelizar clientes.
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