
FINANÇAS E LIQUIDEZ PARA O 

NOVO MUNDO PÓS PANDEMIA

 A importância do fluxo de caixa favorável 
no empreendimento

Ter dinheiro em caixa para a operação diária é uma das chaves para superar 
a crise. Para isso, certifique-se de controlar este fluxo rigorosamente a cada 
pagamento ou recebimento efetuado. 

Contratar um intermediador de pagamentos é solução possível para facilitar 
esta tarefa. É sempre muito importante ter cuidado com a oferta de crediário 
próprio a clientes para evitar calotes. Se necessário, contrate com cautela um 
empréstimo para sanear o caixa do empreendimento.

Separação de contas é requisito para a 
organização empresarial

Contas pessoais e contas da empresa nunca devem ser 
misturadas. Por isso, tenha diferentes contas bancárias para 
seu negócio e para suas finanças. Este processo facilita trâmites 
fiscais, econômicos e administrativos do negócio, além de evitar 
contratempos com o uso indevido de recursos de uma ou de 
outra fonte. ce dar insights de oportunidades. 

As finanças e a boa liquidez são o motor de sobrevivência 
do seu negócio, ao passo que o controle do dinheiro é 
fundamental para gerir empresa de maneira eficiente. A 
pandemia impôs novos desafios, mas ainda é possível manter 
lucratividade mesmo diante do cenário de crise. Entenda como 
gerir seus recursos escassos e realizar o monitoramento dos 
indicadores financeiros do negócio.

É preciso planejar o futuro pós-pandemia e também o que vem depois. 
Sem planejamento, empresas tendem a sofrer crescimento desordenado 
e dívidas incontroláveis. Uma possibilidade é a contratação de serviços 
profissionais para realizar um planejamento trimestral, ou de maior 
vigência.  É preciso alinhar expectativas, objetivos e limitações:

• Quanto vamos crescer ou encolher?

• Quanto deve se investir?

•  Quantos profissionais e quando contratar?

•  Qual é a dívida total do negócio e quanto podemos quitá-la?

Reduzir custos para sobreviver ao 
período de baixa demanda

• Corte todo tipo de desperdício. 

•  Aprimore e/ou automatize processos operacionais. 

• Antecipar as férias para evitar demissões.

• Se necessário, venda ativos do empreendimento.

• Faça acordos com fornecedores.

• Realize gestão eficiente do estoque. 

Capitalização, negociação de dívidas e o 
mercado de crédito

Empresas com dívidas pré-pandemia veem a situação se agravar. 
Entretanto, os bancos estão mais dispostos a negociar débitos e 
expandir prazos. Por isso, negocie com o gerente para quitar dívidas 
o mais rápido possível. 

Se receber propostas de outras instituições, a portabilidade pode ser 
uma saída para a renegociação de dívidas. Há ainda a possibilidade 
de realizar capitalização com investidores de risco pode dar novo 
fôlego aos negócios.


