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COMO TORNAR R R

O SEU NEGOCIO
EM UMA FRANQUIA?

Quando um negdcio proprio dd muito certo e traz m‘
grande éxito financeiro, € comum tentar expandir

o empreendimento, transformando-o em uma

franchising, também conhecida como franchise

ou franquia. Essa € uma decisdo importante, cuja

transicdo exige vdarios cuidados.
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POR QUE VIRAR UMA FRANQUIA?

Um negdcio que tenha demanda de publico, apresente um produto ou servico de
qualidade e preco razodvel pode ser replicado com sucesso por outros empreendedores,
reservando royalties, isto €, uma quantia paga ao proprietdrio do negdcio pelo direito de
usar a sua marca.

E uma boa forma de expandir o préprio negocio, consolidar uma marca,
aumentar lucros e criar uma rede de parcerias.

CUIDADOS A SEREM TOMADOS

> ¢ .__ Para fransformar o negdcio em uma franquia alguns
N (!] . cuidados séo necessdrios. E importante contar com o
. g servico de um advogado para elaborar os contratos com
os franqueados, e definir os fermos de franqueamento,
r de acordo com a legislacdo vigente.
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A nivel técnico, é necessario criar o plano de franquia, \/ — ;
com precisdo e detalhes. Esse plano de franquia g v i &
contém as condicdes do negdcio para os franqueados, -
0s equipamentos a serem adquiridos, as caracteristicas -
do pessoal que serd contratado, entre outros detalhes. ! j

No aspecto financeiro, € imprescindivel definir quais
devem ser as taxas de franchising e como acontecerdo

@ os pagamentos. Defina, também, a quantidade de
&\ capital de giro necessdria ao franqueado.

Caso necessdario, aporte investimento externo com empréstimos
ou através de um sdcio. Administracdo eficiente no dmbito
financeiro e estratégico é a chave do sucesso da franquia.
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-] . E importante ressaltar que um negdcio ndo precisa ser grande
para se tornar uma franchise. H4, no mercado, franquias de
diversos tipos, tamanhos, custos e faturamentos. Se o modelo
- de negodcio oferece oportunidades, vale o investimento.

PLANEJE A TRANSICAO

E necessdrio também avaliar estrategicamente a transicdo, para medir riscos.

Faca uma pesquisa de mercado para avaliar se o seu negocio terd
demanda, tanto de publico, como de franqueados. As pesquisas
podem se basear em informacdes do mercado local onde a
franquia deve atuar, bem como de informacdes mais abrangentes
de institutos de pesquisa.

Invista em uma boa divulgacdo e no marketing da sua nova
franquiaq, seja para conquistar franqueados ou para vender
produtos e servicos. A construcdo da marca da franquia e sua
identidade visual sdo fundamentais para angariar novos
parceiros e consumidores.

—
-
—

EB=RAE www.ba.sebrae.com.br 0800 570 0800
S — Q 0 SebraeBahia




