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Networking €, sem duvida, uma palavra-chave para o empreendedor. A habilidade de
conhecer e se conectar com pessoas de diversas areas pode ser decisiva nao apenas para
a sua carreira, mas para o sucesso do seu negacio.

Criar relacionamentos e manter estas associa¢oes ativas é importante até mesmo nos
primeiros estagios de um empreendimento. Quer saber o por qué?

Veja neste infografico o potencial do networking como ferramenta de abertura para

novos negacios.

DUAS CABECAS PENSAM MELROR DO QUE UMA

v v 0 empreendedor esta sempre em busca de uma nova ideia de negocio. No
entanto, a tarefa de ter uma ideia viavel, adapta-la conforme a realidade do
mercado e desenvolvé-la em um modelo de negdcios funcional nao é facil.

Quando vocé investe tempo e energia no networking, estara criando
importantes contatos com pessoas que tém o mesmo objetivo, mas possuem
diferentes referéncias e expertises.

Trocando ideias com elas, fica mais facil pensar em modelos que tenham
bom potencial de negocio.

MAIS INOVAGAO

Diante dos diferentes histdricos e experiéncias entre vocé
e seus contatos e unindo os seus conhecimentos, ainovacgao ‘= = —
torna-se mais organica.

Por meio da conjuncao entre diferentes pontos de vista, é X
possivel vislumbrar novas possibilidades que antes nenhum

de vocés imaginaria.

_
- PARCEIROS IMPORTANTES
Independente do seqmento em que vocé atua, fazer
$ H networking é importante para descobrir novos parceiros.
. Desde fornecedores e socios até mesmo um possivel investidor,
o

e por meio das conversas e das interacoes com representantes
de outras organizagoes que vocé pode descobrir novas
oportunidades de, finalmente, tirar suas ideias do papel, ou
reduzir os custos, aprimorar a producao, etc.
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DESCGOBRINDO NOVAS NECESSIDADES

DO MERCADO
Durante o networking vocé pode até mesmo descobrir
necessidades inexploradas no mercado. E 0 melhor, ja fazendo &
contato com seus primeiros clientes.
Estas conversas e ocasioes sociais sao oportunidades tunicas v 12
para desvendar dificuldades que outras empresas enfrentame, a “ " "" n
partir disso, elaborar um plano de negocios para soluciona-los.

NETWORIKING SE FAz 24 RORAS POR DIA

Saiba que ndo é apenas em feiras e congressos de negocios
que se faz networking. Sempre que conhecer uma pessoa nova,
exercite sua escuta, estimule sua curiosidade e tente ir além no
relacionamento com aquela pessoa.

sl Vocé vai descobrir novas oportunidades de negdcios nos lugares
4 mais inusitados!
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