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AS PEQUENAS EMPRESAS E SUPERAR A CRISE

BRASILEIRAS

54% dos empregos com carteira assinada sao gerados

por pequenas empresas no Brasil.

99% dos empreendimentos do pais sdo pequenas s
empresas.

Empresas precisam afinar suas operagoes com
alternativas para manter vendas e superar a crise.
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AVALIAGAO DE ESTOQUE E
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N l ' PAGAMENTO COM FORNECEDORES DE CUSTOS AJUDAM A MANTER

SAUDE FINANCEIRA DO SEU NEGOCIO

® Faca uma analise completa do estoque disponivel em sua empresa;

® Avalie se sera necessario fracionar a compra de novos lotes de
produtos.

® Verifique junto ao fornecedor a possibilidade de negociar novos
prazos.

® Se necessario, solicite ao fornecedor a flexibilizacdo das formas
de pagamento.

® A crise chegara para todos, tanto para vocé, como para seu

fornecedor.
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