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proposições alternativas
para manter as vendas
e superar a crise

a crise
Qualidade da operação faz a
diferença para manter bom
número de vendas aos clientes

É imprescindível manter a qualidade do seu produto
ou serviço.

Mantenha um bom critério de seleção de insumos
e matérias-primas durante a crise.

Manter um rigor elevado na qualidade de seus
serviços é um diferencial competitivo frente aos
seus concorrentes.

Avaliação de estoque e
negociação de prazos e

pagamento com fornecedores

Faça uma análise completa do estoque disponível em sua empresa;

Avalie se será necessário fracionar a compra de novos lotes de
produtos.

Verifique junto ao fornecedor a possibilidade de negociar novos
prazos.

Se necessário, solicite ao fornecedor a flexibilização das formas
de pagamento.

A crise chegará para todos, tanto para você, como para seu
fornecedor.

Neste momento, evitar desperdícios é primordial.

Tome medidas para cortar despesas e reduzir ao máximo o
desperdício em seu empreendimento.

Considere reduzir ou otimizar a compra de seus insumos e
matérias-primas.

Realize todas as ações necessárias para cortar gastos regulares,
como água e eletricidade.

Economicidade e redução
de custos ajudam a manter
saúde financeira do seu negócio

54% dos empregos com carteira assinada são gerados
por pequenas empresas no Brasil.

99% dos empreendimentos do país são pequenas
empresas.

Empresas precisam afinar suas operações com
alternativas para manter vendas e superar a crise.

A dimensão do impacto
do Coronavírus sobre
as pequenas empresas
brasileiras
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