
Texto extraído do vídeo da Mariana Lima
no Canal do Sebrae Talks

https://youtu.be/0kW_hms9V6U

Planejamento
estratégico
para superar

a crise

O COVID-19 CHEGOU AO BRASIL E, INFELIZMENTE,
VAI DEIXAR PREJUÍZOS. É O MOMENTO DE REDUZIR
OS IMPACTOS DA PANDEMIA SOBRE AS VENDAS
DE SUA EMPRESA.

Desenvolva produtos e serviços que
possam ser comercializados sem contato com o público.

Serviços on-line e produtos entregues por delivery são
soluções possíveis para seu planejamento.
.

Planejamento estratégico
para superar a crise 

PLANEJAMENTO

Posicione-se nas redes sociais de sua empresa sobre
a seriedade deste momento.

Fale sobre a responsabilidade que você e seu negócio
têm de ajudar na melhor recuperação possível da
saúde e da economia.

Descreva todas as medidas de higiene e saúde que sua
empresa está tomando para frear a pandemia do
Coronavírus.

Descreva de que maneira os colaboradores de sua
empresa também tiveram suas rotinas modificadas 
(home office, ações de higiene, etc).

Fortaleça a imagem e o

branding da sua empresa

Prepare o orçamento da sua
empresa para os impactos

Fique atento aos números de seu negócio:
receita, lucro, dívidas, oscilação nas vendas e
outros indicadores.

Se precisar se capitalizar para se proteger da
crise ou obter capital de giro, a hora de contrair
empréstimos é agora.

Bancos já estão oferecendo linhas de crédito
especiais para micro e pequenas empresas

       https://m.sebrae.com.br/sites/PortalSebrae
/artigos/veja-as-principais-medidas-financeiras-
adotadas-para-conter-a-crise,155168e2ce8f07
10VgnVCM1000004c00210aRCRD 

passarem pela crise com menos impactos.
Conheça as linhas de crédito desenvolvidas
especialmente para seu modelo de atuação no
link:   

Não deixe para pegar dinheiro emprestado
quando a crise chegar. Fazer isso significa pagar
mais juros e taxas.
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Em tempos de home office ou isolamento em seu
escritório, aproveite para colocar as tarefas em dia.

Monte planos de carreira para seus colaboradores.

Atualize os dados das planilhas financeiras.

Pense em estratégias para conectar-se com seu
público.

Faça bom uso do
tempo livre que
poderá surgir

Desenvolva conteúdo
para atrair a atenção
dos clientes

Desenvolva um planejamento de conteúdo
especialmente para o momento de crise.

Aproveite o tempo de home office ou
isolamento para desenvolver conteúdo de
qualidade.

Grave vídeos ou escreva textos que agreguem
valor para o cliente de sua empresa.

Reforce sempre a ideia de que passaremos
juntos pela crise COVID-19.
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