
A s  d ata s  c o m e m o r at i va s  s ã o  g r a n d e s  e v e n t o s  q u e  m e r e c e m  at e n ç ã o  
e s p e c i a l  d o s  e m p r e s á r i o s  p a r a  a u m e n ta r  a s  v e n d a s  e  g e r a r  m a i s  

l u c r at i v i d a d e  p a r a  s e u s  n e g ó c i o s .  A s  d ata s  c o m e m o r at i va s  q u e  t r a z e m  
m a i s  l u c r at i v i d a d e  p a r a  o  c o m é r c i o  va r e j i s ta  e s tã o  l i s ta d a s  a b a i x o :

1A páscoa é o momento mais açucarado do ano. Nesta data, os consumidores 
seguindo a tradição vão as compras dos ovos de chocolate. Destacam-se na 
páscoa, as empresas que ofertam ovos de chocolate e também produtos à base 
de chocolate como bolos de pote, trufas, dentre outros.

2
dia das maes
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2 °  d o m i n g o  d e  m a i o

O Dia das Mães é esperado com muita expectativa por 
empresários dos diversos segmentos do comércio e serviços. 
A data se configura como a segunda principal época de vendas, 
representando considerável aumento no volume de negócios.

3O Dia dos Namorados é uma das principais datas do ano para o 
comércio. Preparar-se para vender mais e melhor é um diferencial 
para todo empresário.
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1 2  d e  j u n h o
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2 4  d e  j u n h o

É um período de valorização cultural e resgate de tradições. 
É na região Nordeste onde concentra-se o maior número de 
festas, movimentando o comércio e serviços, e impulsionando 
a economia das cidades.

6
dia das 
criancasS

1 2  d e  o u t u b r o

O movimento é intenso nos dias que antecedem à data com 
lojas cheias de pais acompanhados com os filhos. Nessa data, 
os profissionais de vendas precisam encantar e criar 
benefícios e cenários para as crianças e para os pais, que são 
os tomadores da decisão e, com isso, vender mais.

8
natal
2 5  d e  d e z e m b r o

É o momento mais próspero do varejo brasileiro. Os 
empresários aguardam por este período com grande 
expectativa de realizar bons negócios. Por isso essa espera 
deve ser acompanhada do melhor planejamento e de 
estratégias eficientes, para aproveitar as oportunidades que 
esse momento pode levar para o empresário.

5Esta data possui um papel de destaque no comércio, devido ao 
aumento do consumo, motivado pelo desejo de presentear. Para 
que as empresas possam aproveitar estes momentos de forma 
efetiva é necessário um planejamento antecipado com 
estratégias sólidas, que cative o consumidor e o torne mais 
receptivo às compras.

dia dos pais
2 º  d o m i n g o  d e  a g o s t o

7 A campanha de vendas acontece na última sexta-feira de 
novembro, e pode ser uma ótima oportunidade para reduzir 
estoque, gerar fluxo, reposicionar a marca, aumentar a 
carteira de clientes e fidelizar os consumidores atuais.

black friday


