0 QUE E ESTUDO DE,
VIABILIDADE ECONOMICA
FINANCEIRAT

Antes de dar inicio a qualquer projeto, existem etapas que
precisam ser cumpridas, para que a ideia, que esta prestes a ser

implementada, seja realmente viavel. Uma dessas fases é o
ESTUDO DE VIABILIDADE ECONOMICA FINANCEIRA.

I QUE CONOISTE
' )U?

O objetivo deste estudo é fazer uma projecao, baseada em dados
e informacoes reais, do novo negadcio que esta surgindo
frente ao mercado. E possivel analisar como serd a recepcao dos
produtos ou servicos, para saber se o empreendimento tem
possibilidades de lucrar. Com esse estudo, o empreendedor pode ter

nocao do potencial de retorno financeiro da sua empresa.

Nao confunda esse estudo com o plano de negocio.
Na verdade, ele é uma etapa preliminar do plano,

ou seja, depois que a analise mostrou que aquele

negdcio é viavel, o plano de negdcio listara,
detalhadamente, as metas do empreendimento, bem
COMO as acoes e recursos que serao necessarios

para atingi-las. O estudo de viabilidade é

um dos documentos

que fundamenta
o plano de negocios. u I .

INDCADORES DE. [ e s

econdmica financeira

ANALISE DE
IESTHERTOS L=

O valor do dinheiro muda ao longo do
tempo. Ter 1000 reais hoje, nao é o mesmo
que ter 1000 reais daqui a dez anos. Esse
indicador determina quanto valeriam as
entradas que o negdcio receberia no futuro,
se fosse na atualidade.

| Qe TAX TR
PAYBACK: DE RETORNO

Determina o
tempo necessario

Mede a rentabilidade do projeto,
dada em percentual e de acordo

com a periodicidade do fluxo de caixa.
Por exemplo: se o0 estudo mostra uma
TIR de 10% e o seu fluxo de caixa é
semestral, isso significa, na pratica, que
O projeto proporcionara um retorno
financeiro de 10% a cada seis meses.

para que o lucro
liquido alcance o
valor investido.
Pode ser medido em
meses ou anos.

A PARTIR DESSES TRES RESULTADOS, £

POSSIVEL AVALIAR 0 QUAO VIAVEL ,
FINANCEIRAMENTE, ESSE EMPREENDIMENTO
QUE SERA COLOCADO NO MERCADO EM BREVE.

O estudo de viabilidade econGmica
financeira percorre os seguintes estagios:
grau de aceitacao do seu bem por parte

dos futuros clientes, obtido por meio de pesquisa
O”O mercadoldgica; quais aspectos podem influenciar

a previsao de rentabilidade e se eles podem ou

nao ser controlados; segmentacao dos clientes;
AZ ER. levantamento final de oportunidades e ameacas.
&

Vale lembrar que existem diferentes formas
de conduzir o estudo e outras etapas que
se tornam necessarias dependendo
de cada segmento.
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